
Вестник КазНУ. Серия экономическая. №6 (100). 2013

Либерализация торговых отношений между Европейским Союзом и США 56

УДК: 339.924

Л. Липкова

Экономический университет в Братиславе, Республика Словакия, г. Братислава 
E-mail: lipkova@euba.sk

Либерализация торговых отношений между Европейским Союзом и США

 Статья анализирует подготавливаемый процесс либерализации торговли между США и Европейским Союзом 
в рамках готовящейся зоны свободной торговли и инвестиций (Transatlantic  Trade  and  Investment Partnership). 
Позиция США и ЕС в мировой экономике определяется их весьма значимой долей на мировом ВВП (46%) а 
также существенной долей в мировой торговле (30%), хотя их доля от мирового населения достигает лишь 
12,5%. Взаимная внешняя торговля между США и странами Евросоюза имеет взаимодополняющий характер. 
С точки зрения развития взаимной торговли и инвестиционного сотрудничества существуют ещё нереализо-
ванные резервы, которые могут быть эффективно использованы при дальнейшей либерализации потоков то-
варов, услуг и инвестиций. Данная статья анализирует и оценивает преимущества и недостатки, риски и про-
блемные области в переговорах о заключении Трансатлантического соглашения о торговле и инвестиционном 
сотрудничестве1.
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Liberalization of trade between the U.S. and the European Union

The article analyzes the forthcoming liberalization of trade between the U.S. and the European Union in the framework 
of the forthcoming free trade zone and investments partnership (Transatlantic Trade and Investment Partnership). 
Importance of the U.S. and the EU in the global economy is documented by their shares on global GDP (46%) and 
world trade (30%), on the other hand their proportion of the world population reaches only 12,5%. Mutual foreign trade 
between the U.S. and European Union Member States are of complementary nature. In the development of mutual 
trade and investment cooperation there are reserves that can be effectively used through further liberalization of flows 
of goods, services and investment. This paper analyzed and evaluated the advantages and disadvantages, risks and 
problem areas in negotiating agreements on the Transatlantic Trade and Investment Cooperation.
Key words: United States, European Union, trade cooperation, trade liberalization,  Transatlantic Trade and Investment 
Cooperation. 

 
Л. Липкова

АҚШ және Еуро Одақ арасындағы сауда қатынастарының либеризациясы

Мақала АҚШ және Еуро Одақ арасындағы сауда қатынастарының либеризациясының дайындығы туралы  про-
цесске талдау  жасайды. Ақш және еуро одақ арасындағы сыртқы өзара сауда бір-бірін толтыру нысанына 
негізделеді, бұл мақалада Трансатлантикалық еркін сауда аймағының келісімін жасаудың және қатысушы 
жақтардың инвестициялық артықшылықтары мен кемшіліктері талданады
Кілтті сөздер: Америка Құрама Штаттары, Еуропалық Одақ, сауда-экономикалық байланыс, сауда либеризация  
сы, Трансатлантикалық инвестициялық қызмет және сауда келісімі.

1 В тексте данной работы, как и в различных научных работах других авторов, мы используем для обозначения «Transatlantic 
Trade  and  Investment  Partnership» название «Трансатлантическое соглашение о свободной торговле и инвестиционного пар-
тнерства».
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Введение

Экономическое развитие каждой экономики 
требует растущих рынков сбыта. Отдельные на-
циональные экономики создают интеграцион-
ные сообщества, в которых устраняют барьеры 
для свободного передвижения товаров и услуг.

 До сих пор Европейский союз заключил со-
глашения о свободной торговле с 28 странами. 
Многие из них уже утверждены и вступили в 
силу, как например в случае с Колумбией, Перу, 
Южной Кореей, Мексикой, Южной Африкой, 
Чили и других. С некоторыми государствами 
договор о зоне свободной торговли уже заклю-
чен, но еще не прошёл процесс утверждения, 
как например в случае с Молдовой, Арменией, 
Грузией, Сингапуром или некоторых республик 
Центральной Америки (Коста-Рика, Сальвадор, 
Гватемала). С многими государствами ведутся 
переговоры о заключении соглашений о сво-
бодной торговле – с Японией, Индией, Канадой, 
МЕРКОСУР и другими небольшими государ-
ствами. В ближайшие годы около 90% спроса 
будет возникать за пределами Европейского Со-
юза[8].

Европейский союз направляет усилия по 
расширению своих рынков сбыта в рамках со-
глашений о зонах свободной торговли. США в 
настоящее время заключили 20 двусторонних 
соглашений о свободной торговли а также трех-
стороннее соглашение с Канадой и Мексикой  – 
НАФТА и продолжают переговоры по трансти-
хоокеанскому партнерству с 15 азиатских стран 
[15]. Наиболее важным для будущего Европей-
ского Союза и Соединенных Штатов необходи-
мо рассматриваться открытые переговоры по 
трансатлантическому соглашению о торговле и 
инвестиционному партнерству.

Договор о свободной торговле и инвестици-
онном партнерстве между США и Европейским 
Союзом приведет к значительной либерализа-
ции мировой торговли. Развитые страны в миро-
вой экономике сегодня используют в ограничен-
ной степени тарифные барьеры. Защита, соот-
ветственно поддержка отечественных произво-
дителей ориентирована в основном на нетариф-
ные барьеры. Тем не менее, протекционистские 
меры по-прежнему препятствуют расширению 
взаимной торговли товарами между США и Ев-
ропейским Союзом.

Анализ последних исследований и публи-
каций

Теорией интеграционных сообществ зани-
мались многие ученые в области международ-
ных экономических отношений. Достаточно 
вспомнить работы Мак Ларена ([13]   Кругма-
на, Обсфельда и Мелица [11],  Хазбулатова [18], 
Липкова [12] и других. В этих работах анализи-
руется проблематика преимуществ и недостат-
ков либерализации мировой экономики через 
интеграционные объединения, в частности объ-
единения свободной торговли и таможенных 
союзов. Конкретно вопрос трансатлантической 
торговли и инвестиционного партнерства анали-
зировала работа фонда Бертелсмана (Bertelsman 
Foundation), который занимается изучением 
влияния трансатлантической зоны свободной 
торговли и инвестиций на экономику США и 
экономик государств-членов Европейского Со-
юза. В своих публикациях в научных журналах 
и конференциях конкретно изучению влияния 
либерализации торговой и инвестиционной де-
ятельности занимаются Яна Коварова [10] (Jana  
Kovářová) и Яролим Антал [14] (Jarolím  Antal).

Целью исследования было проанализиро-
вать и оценить преимущества и недостатки за-
ключения договора о Трансатлантической зоны 
свободной торговли и инвестиционного пар-
тнерства для учавствующих сторон, которые 
могут возникнуть в результате реализации это-
го соглашения, а также оценить недостатки для 
третьих стран.

Основные результаты исследования. По 
средствам анализа имеющихся фактов в области 
торговли и инвестиционного сотрудничества, 
мы рассмотрели текущее состояние сотрудни-
чества и необходимость устранения нетариф-
ных барьеров во взаимной торговле и инвести-
ционном сотрудничестве. В связи с этим, мы 
обнаружили множественные барьеры, которые 
соответственно замедляют переговоры и могут 
значительно задержать подписание соглашения 
о Трансатлантической зоне свободной торговли 
и инвестиционного сотрудничества (ТАЗСТ).

В случае успешного завершения перего-
воров, обе стороны должны будут согласиться 
либо на относительно большое количество ис-
ключений из либерализации взаимной торговли 
и инвестиционного сотрудничества, либо обе 
стороны должны будут согласовать свои наци-
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ональные (США) или союзные (Европейский 
союз) правила, принять большое число компро-
миссов, которые могут иметь пагубные послед-
ствия для охраны интересов производителей, 
потребителей и окружающей среды. Результа-
том заключения и реализации этого соглашения 
будет выгоды для обеих сторон в виде эффек-
тивного использования конкурентных преиму-
ществ, вместе с тем это создало бы недостатки 
для третьих стран.

Открытие переговоров по соглашению о 
Трансатлантической зоне свободной торгов-
ли и инвестиционном партнерстве

Между Европейским союзом и Соединен-
ными Штатами обмен товарами и переток инве-
стиций относительно либерализован. Ввозные 
пошлины во взаимной торговле между США и 
Европейским Союзом достигают среднего зна-
чения 2-5% [17]. В отличие от бесчисленных 
нетарифных барьеров, которые не имеют коли-
чественный характер и часто не влияют на цену 
импортируемых товаров, но серьезно ограничи-
вают обмен товаров и услуг.

   Европейский союз и США готовились в 
течение почти двух десятилетий к созданию 
зоны свободной торговли. В 90-х годах 20-го 
века США и Европейское сообщество впервые 
открыли переговоры о Трансатлантической зоне 
свободной торговли. Переговоры провалились 
из-за несогласия Франции с либерализацией ин-
дустрии развлечений.

На 39-том саммите Большой восьмёрки, 
который проходил 17. – 18.06.2013 в Северной 
Ирландии, президент США Барак Обама и пред-
ставители Евросоюза Хосе Мануэль Баррозу 
(председатель Еврокомиссии) и Херман Ван 
Ромпей (председатель Европарламента) объяви-
ли, что начнут переговоры о создании Транс-
атлантического договора о свободной торговле 
и инвестиционном партнёрстве – ТАЗСТ (TTIP  
Transatlantic Trade and  Investment Partnership).

Первый раунд переговоров начался в Ва-
шингтоне 8 июля 2013 года. Участники в первом 
раунде переговоров установили цели и способы 
либерализации двадцати областей, которые дол-
жен включать в себя Трансатлантический дого-
вор о торговле и инвестиционном партнерстве. 
Переговоры проводятся в 15 рабочих группах 
по сельскому хозяйству, электронной торговли, 
политики в области конкурентоспособности и 
другие аж по инвестиций. Во время переговоров 

тщательно анализируются мнения обеих сторон. 
Первый раунд переговоров позволил идентифи-
цировать области конвергенции и дивергенции. 
В тех областях, где переговорщики имеют раз-
личные мнения, исследуются возможные ре-
шения противоречивых точек зрения. Второй 
раунд переговоров состоялся в ноябре 2013 года 
в Брюсселе. Завершение переговоров по Транс-
атлантическому договору о свободной торговле 
и инвестиционном партнёрстве должно быть ре-
ализовано до конца 2014 года.    

Экономическая характеристика США и 
государств членов Евросоюза

США и двадцать восемь государств-членов 
Европейского Союза относятся к экономически 
развитым государствам с активным участием в 
международном разделении труда по средствам 
международной торговли, экспортом и импортом 
инвестиций. Потребительский рынок США и го-
сударств-членов ЕС вместе составляют почти 900 
млн. потребителей. ВВП на душу населения до-
стиг в 2012 году в США в номинальном выраже-
нии 51 704 долл. США а в пересчёте на паритет 
покупательной способности 49 965 долл. США, 
в государствах-членах ЕС 32 518 долл. США в 
номинальном выражении и 33 527 долл. США в 
ППС [2]. Различия в уровне ВВП на душу населе-
ния в государствах-членах Европейского Союза 
являются значительными, например самая бога-
тая страна Союза, Люксембург, достигает 108 893 
долл. США то самый низкий показатель ВВП в 
Болгарии всего 6 886 долл., что почти шестикрат-
ная разница. Экономические показатели США и 
Европейского союза приходится почти 46% ми-
ровой экономики [2].

 США и Евросоюз являются самыми боль-
шими субъекатами в международой торговле. 
Ежедневно торговый оборот составляет более 
2 млрд. Евро [3]. В тоже время США являются  
самым значимым торговым партнёром ЕС.  Тор-
говый годовой оборот между этими двумя субъ-
ектами достигает 1 000 млрд. долл. США, что в 
свою очередь представляет 30% мирового торго-
вого оборота [6]. Торговля отдельных государств 
членов ЕС в разной степени интегрирована с 
экономикой США. Наибольшая доля импорта 
товаров и услуг из США была зарегистрирован-
на в Великобритании (7,46%), Бельгии 6,7%), 
Нидерландах 6,07%), Ирландии (4,67) и Герма-
нии 4,23%). Больше всего экспортируют в США 
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такие страны как: Ирландия (10,28%), Бельгия 
6,5%), Италия (5,52%), Финляндии 4,28%) и Да-
ния (4,13%) [2].

Области переговоров в рамках ТАЗСТ
 США и Европейский союз заинтересованы 

в заключении соглашения, которое бы по воз-
можности отменила барьеры во взаимной тор-
говле и инвестициях. ТАЗСТ будет согласовать 
будущее регулирование, либерализацию сектора 
услуг, предусматривающий взаимное признание 
технических стандартов. Процесс переговоров 
по ТАЗСТ состоит из трех частей. В первой ча-
сти ведутся переговоры по отмене импортных 
пошлин, которые в настоящее время, благода-
ря режиму наибольшего благоприятствования 
находятся на низких уровнях. Исключением 
являются ввозные пошлины в ЕС на сельскохо-
зяйственную продукцию. Сокращение пошлин 
должно быть значительным только для торговли 
транспортными средствами и оборудованием, 
химической продукции и продукции сельского 
хозяйства [15].

Вторая часть переговоров должна приве-
сти к ликвидации нетарифных барьеров. В со-
ответствии с анализом, проведенным ECORYS 
Nederland BV под заголовком «Non Tariff 
Measures in EU – US  Trade  and  Investment» – 
были определены нетарифные барьеры практи-
чески во всех сферах торговли и инвестицион-
ного сотрудничества между Европейским Со-
юзом и Соединенными Штатами – в авиации, 
машиностроении, автомобильной, электронной, 
химической, фармацевтической, косметической, 
пищевой промышленностях информационных 
технологиях и телекоммуникационном обору-
довании а также в телекоммуникационных, фи-
нансовых, страховых и транспортных услугах, в 
государственных заказах и правах на интеллек-
туальную собственность. Нетарифные барьеры 
ограничивают сотрудничество и в других обла-
стях, таких как строительство, персоналистика, 
туризм, культурные услуги, использование био-
технологий и другие [7].

Третья часть включает в себя гармонизацию 
законодательства на рынках США и ЕС. Прави-
ла американского рынка и единого рынка ЕС во 
многих отношениях отличаются. Результатом 
соглашения должно быть взаимное признание 
сертификатов и упрощение процедур лицен-
зирования. Должны быть согласованы общие 

стандарты качества, требования к упаковке, тре-
бования к маркировке и информации о проис-
хождении продукции, наряду с техническими и 
законодательными требованиями связанными с 
импортным товаром.

Сильные и слабые стороны ТАЗСТ 
Заключение договора ТАЗСТ будет иметь 

много преимуществ и недостатков для участву-
ющих сторон. Ожидаемые выгоды перевесят в 
конечном итоге недостатки.

Выгоды ТАЗСТ для США и ЕС будут про-
являться в виде облегчения взаимной торговли. 
Ликвидация импортных пошлин и других барье-
ров на пути импорта, приведет к удешевлению 
импортных товаров. Расширение товарооборота 
также увеличит объем инвестиций. Выиграют 
потребители США и государств-членов Евро-
пейского союза. Устранение тарифных барье-
ров, а также других препятствий приведет к 
экономическому  росту и появлению новых ра-
бочих мест. Без дополнительных поддерживаю-
щих вливаний из государственного бюджета это 
соглашение может способствовать увеличению 
роста мировой экономики на 1,5 – 2% и обеспе-
чить государствам-членам Европейского союза 
и Соединенным Штатам постепенное увеличе-
ние их экономического роста [15]. В государ-
ствах-членах Европейского Союза ВВП может 
увеличиться на 0,5% в год. Доход на душу насе-
ления в странах ЕС может вырасти на 5%.2 Бла-
годаря ТАЗСТ к 2027 году ЕС может увеличить 
свое производство на 86 млрд Евро. Объем ВВП 
в США к этому сроку может увеличиться на 
0,4%, что в абсолютном выражении составляет 
65 млрд. долл. США [1].

Наибольший рост могла бы достичь Велико-
британии – до 10% на душу населения, и, одно-
временно, здесь могло бы образоваться до 400 
000 новых рабочих мест [16]. Проблематичные 
отношения Великобритании с Европейским 
Союзом по мнению действующего британско-
го премьер-министра Дэвида Кэмерона могут 
привести в 2017 году к референдуму о дальней-
шем нахождении Великобритании в составе ЕС. 
Успех ТАЗСТ может стать для граждан Велико-
британии одним из аргументов проголосовать в 
пользу того, чтобы их страна осталась членом 

2 AC24.CZ. Obchdni dohoda medzi USA a EU. www.
ac24.cz/zpravy-ze-sveta/2291-obchodni-dohoda-mezi-eu-a-
usa-budeme-jist.
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Европейского Союза. Благодаря ТАЗСТ выигра-
ют и экспортно-ориентированные малые стра-
ны, страны Балтии – Эстония, Литва и Латвия 
и пострадавшие от кризиса страны южной пе-
риферии – Португалия, Испания, Италия, Кипр, 
Мальта.

В США благодаря ТАЗСТ должны будут соз-
даться 1,1 млн рабочих мест. Реальный ВВП на 
душу населения должен будет увеличился на 
13,7% [9]. В целом преимущества от этого про-
екта немного больше в пользу США.

ТАЗСТ может способствовать развитию 
многосторонних переговоров в рамках Всемир-
ной торговой организации. Многосторонние 
переговоры по либерализации мировой торгов-
ли в рамках ВТО уже в течение нескольких лет 
не показывают ожидаемых результатов. В связи 
с тем, что в мировой торговле было заключено 
большое количество двусторонних либерализу-
ющих соглашений можно ожидать, что подпи-
сание ТАЗСТ повлечет за собой инициативные 
шаги таких важных экспортеров и импортеров 
в мировой торговле, как в страны БРИКС – Бра-
зилия, Россия, Индия, Китай и Южная Африка 
для дальнейших многосторонних переговоров 
в рамках ВТО. После заключения ТАЗСТ эти 
страны получат меньшую прибыль от мировой 
торговли. Возможно поэтому следует ожидать 
проявления инициативы с их стороны к возоб-
новлению и интенсификации переговоров в рам-
ках Всемирной торговой организации.

Недостатки, которые возникнут в следствии 
создания ТАЗСТ затронут не только страны вхо-
дящие  в ЕС но также и третьи страны. США 
и ЕС получат экономические преимущества, 
которые повлекут за собой потери для третьих 
стран и которые создадут предпосылки сниже-
ния их конкурентоспособности на рынках США 
и ЕС, что приведёт к потери части этих рынков. 
Также в третьих странах произойдёт сниже-
ние производства, понижение доходов и сокра-
щение многих рабочих мест. В своем докладе 
фонд Бертелсмана (Bertelsman Foundation) рас-
сматривает влияние реализации ТАЗСТ на 126 
стран [13].  После подписания ТАЗСТ и реали-
зации мер по либерализации в невыгодном по-
ложении окажутся страны, которые находятся за 
пределами этого либерализованного региона. В 
невыгодном положении окажутся, такие страны 
как Япония, Канада, Мексика и развивающиеся 

страны. У традиционных торговых партнеров 
США  можно ожидать падение взаимной торгов-
ли, так например в случае с Канадой снижение 
может быть на 9,5%, Мексикой – 7,2%.3 Вместе 
с тем ожидается что в невыгодном положении 
окажутся африканские государства и государ-
ства Центральной Азии, торговля которых с 
США может сократиться аж на 3,3% [16].

Изменения также произойдут в торговле 
между государствами-членами Европейского 
Союза. Результатом подписания ТАЗСТ будет 
ослабление таможенного союза ЕС, созданного 
к 01.07.1968. Можно ожидать, что объем торгов-
ли между Германией и странами Южной Евро-
пы будет сокращен на 30%, между Германией и 
Францией на 23%.4

ТАЗСТ повлияет и на изменение в товарной 
структуре торговли между государствами-члена-
ми Европейского Союза. В рамках Европейского 
союза наибольшие потери понесут производите-
ли, которые ранее были под защитой импортных 
пошлин. Во всем мире доход на душу населения 
может даже уменьшиться.

Проблемные вопросы в переговорах о 
ТАЗСТ

Наиболее спорным вопросом о зоне свобод-
ной торговли между США и ЕС можно считать 
индустрию развлечений.

Экзистенциальные опасения по поводу буду-
щего соглашения по созданию зоны свободной 
торговли возникли у представителей киноинду-
стрии и телевидения, которых полная либера-
лизация импорта аудиовизуальной продукции 
может подвергнуть риску. Кино и телевизионная 
продукция во многих государствах-членах ЕС, 
частично финансируется за счет государствен-
ных средств – фонды на развитие культуры. 
Американская кино и теле индустрия полностью 
коммерциализованны. США воспринимают фи-
нансовую поддержку кино и телевидения как 
формы несанкционированных субсидии, и соот-
ветственно будут требовать их прекращения.

Наиболее важные кинопроизводители Евро-
пейского Союза – Польша и Франция, а также 
некоторые малые страны ЕС требуют исключить 
европейскую радио-, теле- и киноиндустрию из 

3 AC24.CZ. Obchdni dohoda medzi USA a EU. www.
ac24.cz/zpravy-ze-sveta/2291-obchodni-dohoda-mezi-eu-a-
usa-budeme-jist.

4 www.presseurop.eu
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процесса либерализации в торговле с США в 
рамках ТАЗСТ. Они опасаются влияния голли-
вудских продюсеров на европейскую культуру. 
Франция согласилась на компромиссное пред-
ложение Европейского союза о временном пере-
ходном периоде для индустрии развлечений с ус-
ловием принятия так называемого «культурного 
исключения», благодаря которому индустрия 
развлечений будет исключена из либерализации. 
Аргумент Франции основан на том, что сегодня 
Европейский рынок более открыт для американ-
ской кино, музыкальной и телевизионной инду-
стрии, чем рынок индустрии развлечений США 
для производителей из Европейского Союза. Чи-
стый профицит США в этой области достигает 
за год в торговле со странами ЕС достигает 1,13 
млрд. Евро.5

Другой камень преткновения является пред-
стоящая директива Европейского союза в отно-
шении табачных изделий, которые могут снизить 
уровень потребления табачных изделий в ЕС. 
Директива призвана запретить продажу сигарет 
с ароматами и требует, чтобы обязательное ме-
дицинское предупреждение охватывало 65-75% 
от поверхности пачки сигарет [5]. С табачных 
изделий должны исчезнуть все товарные знаки, 
логотипы, цвета и изображения, то есть должна 
быть снижена их маркетинговая привлекатель-
ность [4]. Против таких мер ЕС протестуют 
некоторые американские сенаторы, а также не-
которые европейские работодатели, так как это 
приведет к уменьшению потребления табачных 
изделий со всеми негативными последствия ми 
для их производства.

Заключение
Трансатлантическое соглашение о свобод-

ной торговле и инвестиционного партнерства 

5 EurActiv. 17/6/2013

создаст самый большой либерализованный ры-
нок в мировой экономике с почти 900 млн. жите-
лей [2]. ЗСТ должны влиять на жизнь потребите-
лей за счет снижения цен и увеличения объемов 
производства и количества производителей как 
в США так и Европейском Союзе. Представите-
ли промышленности как в США так и в государ-
ствах-членах Европейского Союза видят в этом 
договоре прежде всего возможность  расширить 
свои рынки сбыта. Договор повлияет также на 
организации потребителей. После заключения 
он станет крупнейшим двусторонним соглаше-
нием о зоне свободной торговли в мировой эко-
номике. Торговля является одним из основных 
источников экономического роста, в первую 
очередь для экономик ориентированных на экс-
порт. Между США и ЕС в этом отношении есть 
неиспользованный потенциал. Создавая зону 
свободной торговли фирмы получат более сво-
бодный доступ на рынки сбыта. Центр исследо-
вания экономической политики, базирующейся 
в Лондоне, в своем исследовании приводит под-
счёты, что Соглашение о свободной торговли 
и инвестиционном партнерстве между США и 
Европейским Союзом может, в случае полной 
реализации, принести Европейскому союзу при-
быль в размере 119 млрд. Евро в год, что в пере-
счёте на семью из четырех человек привело бы 
к увеличению реальных доходов на 545 Евро в 
год [8].

Либерализация международной торговли 
снижает уровень цен в международном масшта-
бе. Увеличивает спрос, потребление, производ-
ство и занятость, что приводит к более эффек-
тивному использованию производственных ре-
сурсов и повышения глобального богатства.

По словам председателя Еврокомиссии  
Хосе Мануэля Баррозу  ТАЗСТ могла бы стать 
стандартом для создания глобальных правил 
торговли.
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